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Kort om innovasjonspartnerskap



It Innovasjonspartnerskap
(anskaffelse av innovasjon) *
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VI er her!
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Behovs-  Tidlig Konkurranse- Kjgp
Oppstart kartlegging dialog  gjennomfaring Design Prototype Test  (opsjon)
Innovasjons-
partnerskap O ‘

Infomgte Skrive Vurdere Kick-off
sgknad 0g
tildele



The Innovation
Sweet Spot

Kilde: Goldenberq, Levav, Mazursky (2003)



https://www.academia.edu/28979152/Finding_Your_Innovation_Sweet_Spot

Ulike grader av innovasjon

Innovasjonspartnerskap
- (Anskaffelse av innovasjon)

Innovasjonsvennlige
anskaffelser

Samme som far
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Kort om dialogfasen
(der vi er nad)



Det er lovlig a ha dialog med markedet sa
lenge du behandler leverandgrene likt,
unngar a gi urimelig konkurransefordel

og Ikke rgper forretningshemmeligheter.

Difi - www.anskaffelser.no






Gjennom dialogen gnsker Forsvarsbygg a avdekke
om det finnes bedre mater a gjgre ting pa?

V1 har
ikke tid



Hvorfor delta 1 dialogen
for anskaffelsen??

» Gi Forsvarsbygg tilbakemelding pa deres
utfordring og behov

» Oppdragsgiver blir oppmerksom pa nye
virksomheter og lgsninger

* Treffer potensielle samarbeidspartnere?

o POker sannsynligheten for at
konkurransegrunnlaget |
Ikke stenger dgren for nye lgsninger



Svar pa ofte stilte spgrsmal
om dialogfasen

* Dialogkonferansen, innspill og én-til-én mater er
ikke en del av den pafglgende konkurransen.

* |Innspill og en-til-én mater er et gnske om dialog,
men Ikke et krav for senere deltakelse |1 en
eventuell konkurranse.

. @nsker innspill p& muligheter og tilnsermingsmater -

— Ikke ngdvendig med konkrete Igsninger.

e |deer og innsikten fra innspill og én til én mater
distribueres ikke videre til andre leverandgrer.
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Kort om konkurransegjennomfgring



Fleksible og mobile bygg er en
Innovativ anskaffelsesprosess

Behov Konkurransegjennomfering  Kontraktoppfelging Evaluering og leering

N\

Kartlegge Dialog Behovsbeskrivelse




partnerskap??
* Ny prosedyre, med mulighet for MARKEDSDIALOG -
C Kommseutynng

utviklingsmidler fra Innovasjon
Norge (konkurranse om midler)
e
o Utvikling og kjgp | en og ~ Forhandiinger med tilbydere
samme kontrakt. o * Etablere innovasjonspartnersiap

' En kontrakt

INNKJOP li

O

Qo

e Leverandgrer konkurrerer om
INnnovasjonspartnerskapet(ene)

AN

e | everandgrer deltar med
utvikling av nye lgsninger INNOVASJON

Ul



Steg 4 Utvikling

e Steg 4 er utviklingsfasen |
INnnovasjonspartnerskapet

e Fire faser

» Resultatmal, delmal og
kvalitetsmal for fase 1 til 3

e Evaluering etter hver fase

Fase 1
Grunnutvikling

Fase 2
Prototype

Fase 3
Akseptansetest

Fase 4
Opsjon pa anskaffelse

Resultat- og
kvalitetsmal

Resultat- og
kvalitetsmal

Resultat- og
kvalitetsmal

Opsjon
pa Kjgp

4

INNOVASJON




Kontrakts-

Hvordan konkurrerer leverandgrene inngaelse

om Innovasjonspartnerskap? Evaluering og tildeling

« Karensperiode pa minimum 10 dager
mellom meddelelse om valg av

leverandgr og inngaelse av kontrakt

Levering av endelig tilbud

Forhandlinger

 Forhandlinger kan skje i flere runder, tar utgangspunkt i tiloudet
og forhandles om alle sider av tilbudet
* Det kan ikke forhandles om tildelingskriterier og absolutte krav | konkurransegrunnlaget.

Innlevering av tilbud

« Overordnet ide/konsept, gjiennomfaringsevne, og utviklingspris (konkurrerer ikke pa pris for endelig lgsning)

Prekvalifisering av leverandgrer

« Leverandgrer velges ut pa bakgrunn av FoU-kompetanse
« Leverandgrer som pre-kvalifiseres inviteres til a gi tiloud (antallet pre-kvalifiserte kan begrenses med utvelgelseskriterier ved behov)

Kunngjgring
 Konkurransegrunnlag publiseres
 Behovsbeskrivelse

o Kontraktutkast for kjgpsopsjonen




Sgkergrupper/consortium

« Dersom du som leverandgr bare kan levere pa
deler av en Igsninger for kan du sgke
partnerskap med andre leverandgrer eller
fagmiljger som har komplementaere Igsninger.

» Forsvarsbygg oppfordrer leverandgrer til a ga
sammen | slike sgkergrupper ved behov og de
ser na pa lgsninger for a tilrettelegge for slik
matchmaking.

* Forsvarsbygg kommer tilbake til alle som har
oppgitt sin epost med en slik lgsning.
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